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Chers Clients, chers Partenaires,

Nous vous présentons nos meilleurs vœux pour 
cette nouvelle année. Nous espérons que 2020 
sera placée sous le signe de la prospérité et nous 
vous souhaitons beaucoup de succès dans la 
réalisation de vos projets !

L’année 2019 s’est clôturée avec une très belle 
édition du salon Batimat. Le Groupe EDILTECO® 
était présent sur ce salon International qui est 
devenu un rendez-vous incontournable. Ce 
salon est pour nous, le vecteur des grandes 
tendances et innovations de la construction et 
de la rénovation. Et, en dépit de l’absentéisme 
d’exposants, la fréquentation de notre secteur 
(isolation) est restée florissante. La dynamique 
du marché, les évolutions de nos modes de 
construction et les efforts d’innovation des 
industriels ne sont pas restés sans réponse, en 
témoigne l’éminent succès de notre innovation 
ECAP® Nano à base d’aérogel !

Fort de ce salon, c’est de l’autre côté de 
l’atlantique que nous sommes allés exposer, au 
salon Canadien ‘‘Construct Canada’’ à Toronto, 
début décembre. 

Vous retrouverez le bilan de ce salon au sein de 
notre newsletter ; ainsi que toutes nos dernières 
actualités. 

Paolo Stabellini
Président Directeur Général 
EDILTECO® Group

Laurent Mainy
Directeur Opérationnel
EDILTECO® France

NOUS VOUS 
SOUHAITONS UNE 
EXCELLENTE 
LECTURE !
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Pour la seconde fois, EDILTECO® a exposé 
au salon ‘‘Construct Canada‘‘ en décembre 
dernier à Toronto. 

Ce salon ouvre de nouvelles perspectives 
commerciales sur des marchés où les 
méthodes de construction sont très 
divergentes des nôtres. Les maisons 
individuelles sont majoritairement des 
architectures bois ou des coffrages béton, les 
immeubles sont en béton, les édifices sont 
lourds et très hauts. 

‘‘Après avoir assimilé leurs marchés et leurs 
besoins, notre réflexion nous a amené à 
leur proposer des produits légers, estimant 
que l’allégement des structures est un sujet 
essentiel à la rénovation de leurs édifices et 
leur pérennité ‘‘ précise Laurent Mainy. 
L’accueil fut très bon car ce type de produit 
n’existe pas sur leurs marchés. En dehors de 
quelques solutions à base de billes de verre 
ou de béton mousse, qui sont plus lourdes 
et moins stables, le marché américain de la 
construction n’a pas le savoir-faire en matière 
d’allègement des structures. 

Dans la continuité de sa 
démarche, EDILTECO® 
exposera en février 2020 
au salon international du 
béton, le ‘‘World of Concrete’’ 
de Las Vegas. Nous 
partagerons un stand avec 
notre partenaire mexicain 
‘‘Fanosa’’ qui commercialise 
déjà le POLITERM® au Texas, 
en Arizona et au Nouveau-
Mexique. 

[ OUTRE 
ATLANTIQUE ]
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CONFORME
à la

NORME 
EUROPÉENNE 

EN 13381

[ PROTHERM 
LIGHT® OBTIENT 
UNE ÉVALUATION 
TECHNIQUE 
EUROPÉENNE ]

Gamme complète d’enduits de protection contre le feu, PROTHERM LIGHT® est 
l’assurance d’une grande fiabilité technologique pour les professionnels de la 
prévention. Ces produits sont utilisés pour les infrastructures touchant le grand public 
comme les aéroports, les hôpitaux et les écoles.

L’obtention de cette ETE (Évaluation Technique Européenne) atteste la bonne 
conception du produit, sa conformité aux exigences feu et garantit sa durabilité. Cet 
ETE soumet EDILTECO® à des dispositions de contrôle de production supervisées 
et propres à ce niveau de certification, permettant de s’assurer de la constance des 
performances de PROTHERM LIGHT® sur le long terme.

Pour rappel, PROTHERM LIGHT® est une solution technologique conforme à l’EN 13381 - 
classification de résistance au feu des produits et des éléments constructifs pour travaux 
de construction -  qui introduit des modalités précises de vérification des performances 
de résistance au feu, des éléments structurels présents dans les bâtiments.

PROTHERM LIGHT® permet de protéger un grand nombre de supports : des éléments 
structurels (poteaux béton, acier, etc.) en passant par les murs et les plafonds des 
bâtiments. Sa déclinaison sur des supports aussi variés que l’acier, la brique, le béton 
armé traditionnel et précontraint, permet une utilisation dans des bâtiments à usage civil 
comme à usage industriel. Ne contenant pas de fibres, ce mortier solide (une fois sec) 
ne se désagrège pas quand on le touche, et présente donc un caractère de forte stabilité 
et durabilité.
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[ FOCUS MÉTIER ]
MICKAËL,
VOTRE FUTUR CHARGÉ
D’AFFAIRES ITE
Embauché il y a un peu plus de 7 ans, Mickaël NOGUEIRA fait partie de la force commerciale 
EDILTECO® France. Son secteur s’étend sur toute la région Centre, avec également l’Yonne, l’Allier et 
le Puy de Dôme, la Creuse et la Haute-Vienne ainsi que l’Aube. Une bonne dizaine de départements 
sur lesquels il développe la commercialisation de toutes les solutions de la marque auprès d’un 
portefeuille de clients pluriels : applicateurs, négociants, grossistes en peinture, mais également 
centrales à béton. 

Durant ces 7 années, Mickaël s’est formé aux métiers de ses clients. Les suivis de chantiers, 
les formations théoriques et pratiques qu’il a dispensées et les différentes expériences et 
problématiques terrains lui ont permis d’étendre ses champs de connaissances. Aujourd’hui il 
souhaite faire évoluer son métier conjointement aux évolutions de l’entreprise. Les solutions 
de chapes légères et mortiers légers d’EDILTECO® France progressent sur des marchés qui sont 
historiques à l’entreprise, à l’inverse des marchés ITE qui sont plus récents et sont donc des 
potentiels en devenir. 

Ainsi, fort de son sens du relationnel, de ses qualités de négociateur et de ses acquis techniques, 
Mickaël prendra, dès le mois de mars 2020, le poste de Chargé d’Affaires ITE sur ses secteurs 
initiaux ainsi que sur la Vienne, le Maine-et-Loire et la Sarthe. 

À nouvelle année, nouveau challenge ! Le premier objectif du plan d’action vise à sillonner les 
territoires et tisser des liens avec les prospects. Mickaël a un impératif :  ‘‘L’idée c’est de bien les 
connaître et définir leurs besoins afin de maîtriser la faisabilité de chaque projet pour leur apporter 
une réponse adaptée’’. Il sera donc amené à faire de la prospective et à étendre son réseau pour 
aller à la rencontre de nouveaux clients et devenir à terme un apporteur d’affaires. Gageons que ses 
compétences et sa parfaite connaissance de son secteur d’activité lui permettront de nouer des 
relations de confiance avec ses différents interlocuteurs. 
Il sera épaulé par un nouveau commercial qui reprendra la totalité du marché des chapes et 
centrales à béton de ses secteurs, et le secondera sur le marché ITE.
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[ SALON 
BATIMAT 
LE BILAN ]

Fin novembre, Guillaume Loizeaud, directeur 
du Mondial du Bâtiment, a dressé le bilan 
sur l’édition 2019 et sa fréquentation : 
284 000 visiteurs en cinq jours. Cette édition 
note la hausse du nombre de visiteurs de 
province et de prescripteurs (+ 2 points par 
rapport à 2017). 
L’ombre au tableau Batimat, c’est la perte 
de 90 exposants, comparé à l’édition 2017. 
Comme on l’a souvent entendu dans les 
allées, il est vrai que ‘‘Batimat ce n’est plus 
ce que c’était il y a 30 ans !’’ Les ‘‘anciens’’ 
sont unanimes sur ce point. Le Hall 6 s’est 
fait remarquer par un manque notable 
d’exposants. 
Mais Batimat vit avec son temps. Le salon 
n’a de cesse d’évoluer : nouveaux espaces 
de découvertes des innovations, plateaux 
TV, parcours, visites guidées, conférences, 
etc. et ses exposants également, en 
témoignent les Awards de l’Innovation !
Pour ce qui concerne EDILTECO®, l’édition 
Batimat 2019 est de loin la meilleure 
que nous ayons faite depuis 20 ans. La 
fréquentation de notre stand n’a pas décrue 
et nos sessions de démonstrations ont 
été des moments forts d’attractivité et 
d’échanges. 
3 nouveautés étaient mises en avant cette 
année : ECAP® NANO, le panneau isolant 
nouvelle génération tout en un ; LA CHAPE 
XXs®, une chape ultra légère prête à l’emploi 
et GUM GUM® Spray, l’isolant acoustique 
qui se projette. Ces 3 produits ont bénéficié 
d’une très forte notoriété sur le stand car 
ce sont des solutions uniques sur leurs 
marchés ; véritables innovations tant 
dans leurs compositions que dans leurs 
systèmes d’application ! 
Merci à vous, partenaires, clients, prospects, 
architectes, et autres visiteurs qui êtes 
venus nous rendre visite et sans qui ce 
salon n’aurait pas la même dynamique. 
Rendez-vous en 2021 pour toujours plus 
d’innovations et de services ! 
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[ QUOI DE NEUF 
DANS LA FILIÈRE ]

  Lancement du dispositif 

MaPrimeRénov est la nouvelle prime à la rénovation 
énergétique lancée début janvier par le gouvernement. 
Elle vient remplacer progressivement le précédent sys-
tème de crédit d’impôt pour les particuliers en fusion-
nant le crédit d’impôt transition énergétique (CITE), d’une 
part, et les aides ANAH Habiter Mieux Agilité, d’autre part. 
N’étant plus un crédit d’impôt, mais une prime, les particu-
liers devraient pouvoir toucher le versement de leur prime 
dans les quinze jours, après la validation de la demande. 
La volonté du gouvernement étant de permettre aux re-
venus les plus modestes d’achever le paiement de l’arti-
san avec la prime. Voire, même jusqu’à 70 % du montant 
de l’aide, pour les ménages les plus fragiles, pourra être 
débloqué plus tôt afin de financer l’acompte de début de 
travaux. Le montant de l’aide va dépendre des travaux à 
réaliser et des revenus des ménages. 

Un site internet www.maprimerenov.gouv.fr et un numéro 
de téléphone (0808 800 700) sont à la disposition des de-
mandeurs pour les guider dans leurs démarches. 

[ VU DANS 
LA PRESSE ]
Bati Isolation – 11/2019 – Certification ISO 9001.
Béton(s) – 11/2019 – POLYS BÉTO®. 
Faire Construire sa Maison – 11/2019 – ECAP® NANO.
Le Moniteur des Artisans – 11/2019 – ECAP® NANO
Le Moniteur du BTP – 11/2019 – ECAP® NANO
Négoce – 12/2019 – ECAP® NANO.
Zepros Métiers Négoce – 12/2019 – GUM GUM® Spray.

[ AGENDA ]

Nous serons présents 

sur le salon NORDBAT Lille Grand Palais, 

du 1er au 3 avril 2020, 

Stand E55.

http://ediltecpo.com
https://www.facebook.com/EDILTECOFrance/
https://www.youtube.com/channel/UC3EVta_hVgbfwBWAI6ejAzw
https://accounts.google.com/signin/v2/identifier%3Fcontinue%3Dhttps%253A%252F%252Fplus.google.com%252F%252BEdiltecoFranceSaintGermainsurMoine%253Fhl%253Dfr%26flowName%3DGlifWebSignIn%26flowEntry%3DServiceLogin
https://www.linkedin.com/company/edilteco-france
https://twitter.com/EDILTECOFrance
https://tokster.com/entreprise/edilteco-france

